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PROFILO PROFESSIONALE
Professionista con esperienza pluriennale in bancario, affiancata a una solida formazione in
ambito commerciale e forte attitudine all'apprendimento continuo. In grado sia di
collaborare proficuamente con il team che di operare in autonomia quando richiesto, si
distingue per le ottime doti organizzative, interpersonali e di gestione del tempo oltre a
solide competenze in ambito commerciale e consigli di amministrazione.

CAPACITÀ E COMPETENZE
Certificazione come consulente
finanziario
Consulente per la pianificazione
familiare
Consulente per lo sviluppo di carriera
Consulente commerciale
Forte motivazione e attitudine
propositiva

Capacità organizzative e di
pianificazione
Attitudine alla vendita
Pensiero analitico e capacità di problem
solving
Capacità di adattamento e flessibilità
Attitudine alla leadership

ESPERIENZE LAVORATIVE E PROFESSIONALI
02/2021 – ad oggi Consulente d'impresa

società di consulenza – Modena, Modena
Consulenze tecniche afferenti all'ambito tributario e commerciale.
Calcolo dei vantaggi e dei rischi economici e [Tipologia] di azioni [Tipologia].

09/1981 – 10/2021 VICE DIRETTORE GENERALE ambito commerciale
BPER BANCA – Modena, Modena

Utilizzo di metodologie comunicative capaci di facilitare la relazione con i diversi
interlocutori.
Proposta ed esecuzione di attività capaci di completare e facilitare il lavoro assegnato.
Ascolto attento di indicazioni e richieste, procedendo alla proposta di azioni mirate.
Impostazione, avviamento e controllo della corretta operatività di
[Strumento/Macchinario] a garanzia della continuità operativa e degli standard
qualitativo-quantitativi.
Esecuzione di attività finalizzate al miglioramento personale e professionale.
Utilizzo abituale dei più comuni strumenti informatici del proprio settore.
Pianificazione delle attività lavorative nel rispetto delle tempistiche richieste.
Definizione di modalità operative finalizzate al raggiungimento degli obiettivi
assegnati.
Organizzazione del lavoro e ottimizzazione delle tempistiche per diminuire le perdite
di tempo.
Ricerca della soddisfazione del cliente attraverso un elevato livello di attenzione al
servizio.

ISTRUZIONE E FORMAZIONE
06/1986 laurea: economia e commercio

Università di Economia e Commercio di Modena - Modena
06/1981 diploma: ragionaria

Sacro Cuore - Modena

ESPERIENZE IN CONSIGLI DI AMMINISTRAZIONE
Vice Presidente di Emil Ro Factor Spa fino a ottobre 2021
Consigliere Arca Vita ed Arca Assicurazioni fino ad ottobre 2021
Consigliere Nexi Payments Spa (dicembre 2012 - aprile 2019)
Consigliere Cassa Risparmio di Bra (maggio 2008-2012)



Consigliere Meliorbanca Private(settembre 2009 - febbraio 2011)
Consigliere Cassa Risparmio Aquila Spa (aprile 2011 - febbraio 2013)
Consigliere Banca di Sassari (aprile 2012 - gennaio 2013)
Consigliere Linea Spa (aprile 2001 - marzo 2004)
Consigliere Cassa Risparmio Savigliano Spa (aprile 2009 - gennaio 2013)
Consigliere B&A Broker Spa (febbraio 2004 - maggio 2012)
Consigliere Key Client Solution fino a fusione in Cartasì (ottobre 2007 - dicembre 2012)
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